Een nieuwsbrief met bijkomende
illustraties (foto's, grafieken, etc.)
is ook beschikbaar op onze
website www.alterfin.be

Welkom Sofie !

Sofie Desmet kwam in maart bij het
Alterfin team als portefeuille-
beheerder, waarbij zij eerst een
aangepast systeem voor het
beheer van de portefeuille zal
opstarten. Met Sofie als derde
vrouw werd het gender-evenwicht
in het Alterfin team bereikt !

studies als
handelsingenieur beleidsinformati-
ca, en twee jaar ervaring als
analyst-programmeur, werkte Sofie
twee jaar in Riobamba, Ecuador
om er een micro-krediet codpera-
tieve op te starten. Zij heeft er het
computersysteem voor het beheer
van de microkredieten ontwikkeld,
en heeft er de vorming voor de
micro-ondernemers mee opgestart.

Na haar

De voorbije vijf jaar werkte Sofie
voor een vzw die werkt rond
armoedebestrijding in Belgi&, waar
Zij verschillende projecten
opstartte.

Fupperware Alterfin party !

Alterfin blijft voortdurend op zoek
naar kapitaal en dus naar nieuwe
partners. Bent u lid van een groep
waarvan sommige leden interesse
hebben in onze activiteiten en in de
verschillende ethische financiéle
producten die wij aanbieden? Wijj
zijn altijd bereid om u informatie op
te sturen of om onze werking ter
plaatse aan uw groep te komen toe
te lichten.
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Kleine samenvatting van de Algemene Vergadering van 25 maart

In totaal hebben 42 aandeelhouders deelgenomen aan de stemming van de
Algemene Vergadering van 25 maart. Alle punten van de agenda die voorgesteld
werden door de Raad van Bestuur*, werden goedgekeurd. De vergadering, die 2
uur duurde, heeft de uitkering van een dividend van 1,5% goedgekeurd. De
aanwezigen hadden tevens de kans gehad om Roberto Jiménez te verwelkomen.
Roberto is afgevaardigde van onze partner Fapecafés (een vereniging van kleine
koffieproducenten in Ecuador). Na de voorstelling van zijn organisatie, heeft hij
ook geantwoord op vragen van aandeelhouders. Dit was een gelegenheid voor de
aanwezige aandeelhouders om concreet zicht te krijgen op de impact van hun
investering in het Zuiden.

De aanwezigheid van de aandeelhouders op de algemene vergadering wordt ten
zeerste gewaardeerd. Wij vinden het dan ook belangrijk om de deelname van
onze aandeelhouders aan deze algemene vergaderingen nog meer te stimuleren.
Daarom zijn we op zoek naar andere formules die kunnen leiden tot een grotere
deelname en meer interactie tussen aandeelhouders onderling, het operationele
team en de raad van bestuur. Uw ideeén zijn welkom!

* De documenten zijn nog steeds beschikbaar op onze internetsite www.alterfin.be

Zoals de grafieken hieronder aantonen, houdt de groei van 2005 ook aan in 2006.

Evolutie kapitaal Alterfin 2000-2006
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Op 20 juni 2006 telt Alterfin 956 aandeelhouders en een kapitaal van € 6.200.000.
Hiermede kan Alterfin 42 partners in het Zuiden financieren!

Evolutie portefeuille Alterfin 2000-2006
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De schaduwzijde van ons kopje koffie...

De Wereldeconomie van de koffie is de
laatste jaren geévolueerd op een
chaotische, zelfs tegenstrijdige manier.
De relatieve aanbodzwakte in het midden
van de jaren 90, vooral veroorzaakt door
de klimatologische omstandigheden,
werd gevolgd door een korte periode van
beperkte prijsstijgingen. Dit
compenseerde de geleden verliezen in
de periode van de ontmanteling van het
guotasysteem van de internationale
Koffieakkoorden in 1989. In elk geval
veroorzaakte deze situatie een
productieverhoging die het globale
aanbod structureel veranderde. Zo werd
de grootste crisis ooit in de koffiesector,
op gebied van inkomen van de
producenten, een feit.

Nochtans evolueerde de koffie-economie
in de importerende landen op een totaal
andere, erg positieve manier. De
industrie groeide voortdurend, nieuwe
producten werden ontworpen, de waarde
van de detailmarkt verdubbelde en de
winsten stegen.

De vraag is dan ook hoe lang zo'n
situatie  kan  blijven duren. De
koffieproducenten hebben erg flexibel
gereageerd en de meeste ervan hebben
de crisis overleefd en bleven produceren.
Helaas niet allemaal, en de prijs die men
betaald heeft is enorm.

De  koffiesector is niet alleen:
verschillende andere landbouwproducten
in ontwikkelingslanden ondergaan
hetzelfde lot. Het inkomstenverlies dat
door deze ongelijkheid ontstaat, is een
belangrijke oorzaak van armoede in de
wereld. Het is dus erg belangrijk om
terug een evenwicht te installeren;
rechtvaardige handel biedt zonder enige
twijfel een oplossing aan die duizenden
kleine producenten die zo een stukje
zekerheid herwinnen.
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In het tweede trimester van 2006 hebben we verschillende
aanvragen gekregen voor de financiering van kleine
producenten die leveren aan de 'eerlijke handel'. We hebben
deze aanvragen geanalyseerd en voorgelegd aan het
kredietcomité die de aanvragen heeft goedgekeurd. Deze
dossiers worden toegelicht op pagina 2 en 3 van deze
Nieuwsbrief.

Fair-Trade Partners in Peru

In maart 2006 werd in Lima een seminarie over rechtvaardige
handel van koffie georganiseerd. Sall Castro heeft er kennis
kunnen maken met potentiéle partners om de portefeuille
rechtvaardige handel verder uit te bouwen.

In april en mei werden drie potentiéle partners voorgesteld aan
het kredietcomité. Het comité besliste om hen kredieten te
verstrekken voor de prefinanciering van de koffieoogst. Het gaat
om de codperatieven Oro Verde, Casil en Frontera. Ze zijn
allemaal gelegen in de bergen van Noord-Peru. Ze sluiten zo aan
bij onze drie andere Peruviaanse "fair-trade” partners (La Florida,
San Juan del Oro en Cecovasa).

Oro Verde werd op het einde van de jaren 90 gelanceerd als een
steunprogramma voor kleine producenten. De andere twee
dateren al van de jaren 60. Ze tellen beiden tussen de 150 en 450
leden en hun kernopdracht is het samenbrengen van hun oogst
en deze te verkopen via de kanalen van rechtvaardige en
organische handel. Ze bieden technische opleidingen aan hun
leden om zo de koffieteelt te verbeteren.

Hoewel hun werking op dezelfde manier georganiseerd is, leggen
Oro Verde, Casil en Frontera elk hun eigen accenten.

Oro Verde promoot ook de productie en commercialisering van
cacao en suiker. Zo wil ze haar leden aanmoedigen om hun teelt
te diversifiéren.

Casil was in de jaren 80 een erg belangrijke codperatieve met
zo’n 1500 producenten. Tijdens de internationale koffiecrisis in de
jaren 90 heeft ze echter zware klappen gekregen ( zie artikel
hiernaast) en heeft zelfs gedurende enkele jaren verschillende
activiteiten moeten stopzetten. In 2002 werd de Cobperatieve
overgenomen door een groep jonge boeren en telt momenteel
156 producenten.

Frontera beheert een klein microkrediet programma (net zoals
Oro Verde) voor de verbetering van de plantages en dus de
kwaliteit van de koffie.
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La Sagrada Familia, de Chileense
wijncoOperatieve, is terug!

La Sagrada Familia is een cotperatieve
van 16 “wijnfamilies” opgericht in 1997.
Begin dit jaar heeft deze Chileense
partner ons opnieuw een lening
gevraagd om de wijn die ze produceren
voor te financieren.

La Sagrada Familia groepeert de
productie van deze kleine wijnboeren,
verwerkt hun druiven in kwaliteitswijn en
exporteert deze rechtstreeks,
voornamelijk hier in Belgié naar de
Oxfam-Wereldwinkels.

Elke familie lid van de codperatie
cultiveert tussen 5 a 6 hectaren
wijngaard. Meer dan 700.000 kilo druiven
geproduceerd in 2004 zijn in 2005
geéxporteerd voor meer dan 820.000
USD. De productie van 2005 (bijna een
miljoen kilo druiven) zal in 2006 verkocht
worden.

La Sagrada Familia is in een groeifase
en wenst zich bovendien uit te breiden
naar andere kleine producenten en het is
in dit kader dat ze opnieuw een beroep
doet op Alterfin om de aankoop van
meer druiven voor te financieren.

Chili is vast en zeker één van de landen
van Latijns-Amerika die een stabiele
economische groei kent. De resultaten
van deze groei zijn echter niet eerlijk
verdeeld, waardoor er ongelijkheid en
armoede blijft bestaan.

De familiale landbouw in  Chili
vertegenwoordigt 40% van de productie
van grondstoffen... Meestal echter
ontvangen de producenten een slechte
vergoeding voor hun producten. Dit is te
wijten aan de lange keten van
tussenpersonen tussen producenten
enerzijds en consumenten anderzijds.

In de wijnsector is de concurrentie
bovendien zeer groot en het aanbod zeer
versnipperd over duizenden kleine
wijnboeren die hun productie aan grote
nationale bedrijven verkopen aan prijzen
vastgelegd door speculatie. Vandaar ook
het belang van de stabiele prijs van de
eerlijke handel.
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Het kredietcomité van Alterfin heeft in het eerste

nieuwe Salvadoriaanse partners: APECAFE en
CAMPO.

& semester van 2006 kredieten toegekend aan 2

apecafe

Asociacién de pequenos productores de café de E! Salvador

APECAFE is een vereniging opgericht in El Salvador in 1996
door 11 codperatieves die vandaag 539 kleine koffieproducenten
vertegenwoordigen. Ze vindt haar oorsprong in de
landbouwhervorming opgestart door de regering in 1980 om het
land van de grootgrondbezitters te herverdelen onder de kleine
landloze boeren die georganiseerd waren in codperatieven.
Deze zijn dus in gemeenschappeliike naam de nieuwe
eigenaars geworden van het land waar de koffie van deze kleine
producenten wordt geteeld.

De missie van APECAFE is het ontwikkelen van een
institutionele ondersteuningsstructuur op een sterke basis van
kleine  producenten, waarvan het belangrik is de
ondernemersgeest te ontwikkelen om de economische en
sociale duurzaamheid te verzekeren van de organisatie.

De doelstelling is een groep te vormen van kleine producenten
die hun koffie kunnen commercialiseren vooral op de eerlijke
handelsmarkt. APECAFE wenst zo de koffie aan de beste prijs
te commercialiseren.

APECAFE zoekt eveneens de noodzakelijke fondsen om de
oogst voor te financieren en zo is zij in contact gekomen met
Alterfin. APECAFE geeft in feite twee types kredieten aan de
producenten: de eerste op middellange termijn voor het
onderhoud en het hernieuwen van de teelten en een tweede op
korte termijn om de commercialisering van de koffie voor te
financieren die de producent terugbetaalt bij de verkoop van de
koffie.

In El Salvador is APECAFE op dit moment de enige organisatie
die ingeschreven is in het eerlijke handelsregister “FLO".
Bovendien is 19% van de productie Dbioteelt. 7
ledencobperatieven maken inderdaad deel uit van het
bioprogramma van APECAFE.

De verkoop in 2004 bedroeg ongeveer 9.000 quintal* in volume
(waarvan 2/3 op de markt van de eerlijke handel), hetzij voor
bijna één miljoen USD. Voor 2005 tonen de eerste resultaten
een verlaging aan van 5% in volume vanwege klimatologische

omstandigheden die de productie in het land hebben aangetast.
* 1quintal = 46 kg
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Taanadi, tweede partner in
Niger

Taanadi zag werd in 2003 als
coOperatie opgericht en kon
ondermeer dank zij Franse
ontwikkelingshulp de activa
overnemen van een
overheidsproject van
microkredieten.

Taanadi wil armoede
bestrijden en de lokale
gemeenschappen versterken
door technische omkadering
en kredietverlening. Taanadi
is hoofdzakelijk actief op het
platteland en met name in de
landbouw.

Vandaag beheert Taanadi een
portefeuille van bijna 600.000
euro. Taanadi kent kredieten
toe aan 25 dorpskassen, die
samen 3.088 leden
groeperen.

Taanadi financiert eveneens
direct 123 productie-groepen
en 82 vrouwengroeperingen.
De kredieten worden
gewaarborgd door de
solidariteitsgarantie van de
leden van de groepen.

Taanadi organiseert voor de
micro-ondernemers op het
platteland,
opleidingsactiviteiten
verbonden aan de kredieten.

Hoewel ze jong is, is de
cooOperatie Taanadi al goed
vertegenwoordigd binnen de
koepel van microfinanciers in
Niger, aangezien hun
directeur er de voorzitter is
van ANIP (de koepel).

Alterfin financiert Taanadi in
samenwerking met haar Franse
partnerorganisatie SIDI.

Deze nieuwsbrief kan u ook
op aanvraag toegestuurd
worden per e-maill Stuur
hiervoor een mailtje naar:

info@alterfin.be
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CAMPO, een participatieve kredietmethodologie
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In 1992, na het ondertekenen van de vredesakkoorden in El Salvador, en ten einde
de voormalige soldaten uit het conflict te rehabiliteren en in het productieve leven
van het land te integreren, werd het Project «krediet voor een duurzame
landbouw » opgericht. Het is in 1995 dat dit project het statuut van stichting
verkreeg en werd omgedoopt tot « CAMPO ».

Campo heeft twee soort klanten: gezinnen die op het platteland van de landbouw
en de veeteelt leven, en micro-ondernemers die andere activiteiten trachten te
ontwikkelen. Eind 2005 telde Campo 2.965 klanten.

Campo hecht veel belang aan de landbouwsector. De microkredieten die Campo
aan deze sector verleent bevinden zich tussen de 60 USD en 1.500 USD, voor een
maximum termijn van 2 jaar. Deze (individuele) kredieten worden toegekend via
een « vereniging voor de gemeenschappelijke ontwikkeling » (ADESCO). Op dit
ogenblik werken reeds z’'n 89 ADESCO'’s in 41 gemeenten in het Oosten van El
Salvador. Deze verenigingen, verbonden met Campo, zijn samen met de
kredietagenten van CAMPO verantwoordelijk voor de administratie van de
kredietverlening.

De leden van deze comités zijn vertrouwenspersonen uit die lokale gemeenschap.
Deze personen hebben meestal geen hoge opleiding maar hebben een goed zicht
op de klanten en hun wil en capaciteit tot terugbetaling. Deze
werkingsmethodologie resulteert in een belangrijke deelname van de lokale
bevolking in het beheer van de kredieten en in de ontwikkelingsprojecten in hun
regio.

De leningen die via de ADESCO'’s aan de plattelandssector toegekend werden
vertegenwoordigen haast 80% van het aantal kredieten dat Campo verstrekte. De
resterende 20 % financiert de activiteiten van micro en kleine ondernemingen.

‘6 7 Deploeg van Alterfin wenst u
prettige zomermaanden |
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